= VIRO

the performance of technology

Zur Verstarkung unseres Teams am Standort Berlin suchen wir ab
sofort eine/n

Werkstudent Vertrieb Akquise (w/m/d)

Fir den Aufbau unseres Standortes Berlin suchen wir tatkraftige
Unterstlitzung bei der Akquise neuer Kunden. Sie sollten SpaB und
Freude an der Kaltakquise haben. Darlber hinaus unterstitzen Sie
den Vertrieb im operativen Tagesgeschaft und organisieren und

.. bereiten Kundentermine vor. AuBerdem gehdren die Erstellung
Uber VIRO von PowerPoint-Prasentationen, Dokumentationen, Vorlagen und
VIRO ist ein internationales allgemeine administrative Tatigkeiten zu Ihrem Aufgabengebiet.
Ingenieurblro, das auf Da Sie als vollwertiger Teil des Teams agieren, ist es notwendig,
Projektmanagement und eine regelmaBige und zuverléssige Arbeitszeit von 20 Stunden pro
Engineering spezialisiert ist. Wir Woche sicherzustellen. Sie sind direkt im Team integriert. Um
entwickeln, projektieren und dieses zu ermdglichen, arbeiten unsere Teams flexibel zwischen
realisieren komplexe Projekte fiir mobiler und Biiroarbeit. In den Semesterferien besteht zusatzlich
den Maschinen- und Anlagenbau, die Méglichkeit einer Vollzeit-Tatigkeit von 40 Stunden pro Woche.
die Automobil- sowie der Sie genieBen alle Vorteile einer Teilzeit-Beschaftigung, wie Urlaub,

Halbleiterindustrie. Durch die Sonderzahlungen und Firmenevents.
Schwerpunkte Engineering und

~ Projektmanagement komplettiert
VIRO die entscheidenden
Kernkompetenzen im eigenen
¢ Hause. VIRO fertigt die Hardware in
seinem internationalen
Partnernetzwerk. So wird der
Grundstein fir eine erfolgreiche
und wirtschaftliche
= % Zusammenarbeit gelegt. Wir stehen
e unseren internationalen
Auftraggebern mit Niederlassungen
in Deutschland, den Niederlanden
und Belgien fachlich und
professionell zur Seite.

Was erwarten wir von Ihnen?

» Laufendes Hochschul- oder Fachhochschulstudium im Bereich
Wirtschaftswissenschaften, -ingenieurwesen, BWL oder
vertriebsnahe Studiengange und Vertiefungen

« Idealerweise theoretische Erfahrungen im Vertrieb
(Studienfacher)

« Erste praktische Erfahrungen im Bereich Vertrieb wiinschenswert

e Sicherer Umgang mit MS Office

« Freundliches Auftreten und eine ausgepragte
Kommunikationsfahigkeit

o Teamfahigkeit und Zuverlassigkeit

« Sorgfaltige und eigenverantwortliche Arbeitsweise
Verhandlungssichere Deutschkenntnisse in Wort und Schrift
sowie gute Englischkenntnisse

Und so erreichen wir unser Ziel:

,the performance of technology". Was bieten wir Ihnen an?

» Begeisterte, qualifizierte Kollegen/innen und eine offene,
angenehme Atmosphare

o Interessante und abwechslungsreiche Projekte

« Moglichkeit, wertvolle Berufserfahrungen zu sammeln

» Flexible Arbeitszeitgestaltung sowie Homeoffice Mdglichkeiten

« Firmenevents, Familienfeste, Feierabendaustausch und
Gesprache an der Kaffeemaschine
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